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Schlechtes Karma : Wir konnten diese Seite nicht finden!
 Sie haben die Seite https://denphamed.praxis-nachfolger-finden.de/images/presse/VersicherungsJournal - Vermeintlichen Allesknnern laufen die Kunden davon.pdf aufgerufen. Obwohl unsere Server unter Einsatz aller Kräfte nach der Seite gesucht haben, konnten wir sie nicht finden. Was ist passiert?
	Der Link über den Sie hierher gelangt sind hat einen Schreibfehler.
	Möglicherweise haben wir diese Seite gelöscht oder umbenannt.
	Oder, was eher unwahrscheinlich ist, Sie haben den URL von Hand eingegeben und sich dabei vertippt?

 

  

 



Finanzierung 
& Finanzen
Ob Kauf oder Abgabe: Wir stehen für marktgerechte Preise und Konditionen. 
 weiterlesen



Wirtschaft
& Steuern
Wer investiert, hat auch das Recht, Hilfen zu nutzen und Steuern zu sparen. 
 weiterlesen



Recht 
& Gesetz
Nur rechtssicher gestaltete Inhaberwechsel vermeiden Ärger und Kosten.
 weiterlesen



QM & 
Sicherheit
Qualität erarbeiten, Sicherheit gestalten. Aber nicht zu Lasten Ihrer Zeit. 
 weiterlesen






 




   Ansprechpartner persönlich vor Ort
Praxisberatung - Apothekenberatung - Coaching
Kein Berater kann die Herausforderungen unserer Zeit allein lösen. Darum bietet die Medical Network Stiftung Dienstleistern, Beratern und produkt-, hilfe- sowie lösungsbietenden Firmen die ideale Plattform, ihr Know-how und ihre Leistungen vernetzt und qualitätsgesichert gezielt auf direktem Wege an Mitglieder von Heilberufen heranzutragen. Und das ohne Unterschied in allen Regionen von Ballungszentrum bis in die ländlichen Regionen Deutschlands. Mehr
[image: stichwort kauf DenPhaMed]Stichwort Kauf: Ist der Preis wirklich marktgerecht? Stimmen die angebotenen Konditionen? Apotheken- und Praxisübernahmen sind immer auch wirtschaftliche und steuerliche Großprojekte. Neue Inhaber müssen eine Menge Fragen klären. Zwei der wichtigsten sind sicher: Wie laufen Neugründungen am elegantesten vom Stapel oder wie bekommt man Übernahmen auf eine neue Erfolgsspur? Und welche Unterstützung können Existenzgründer vom Staat erwarten? Als unabhängige Experten für Inhaberwechsel unterstützen wir Sie bei der Beantwortung dieser Fragen.


[image: stichwort vertraege DenPhaMed]Stichwort Verträge: Pacta sunt servanda. Egal ob Kredit-, Kauf-, Großhandelskonditionen, Miete, Leasing oder Versicherung: Ein verhandelter und unterschriebener Vertrag gilt. Deshalb sollten Verkäufer professionelle Urkunden aufsetzen und Käufer diese prüfen, bevor sie sich binden.
Unseren Experten bieten wertvolle Zweitmeinungen für Ärzte, Zahnärzteund Apotheker an.


[image: stichwort sicherheit DenPhaMed]Stichwort Sicherheit: Schließlich können wir Sie noch von wichtigen, aber auch zeitaufwändigen Pflichten befreien: Qualitätsmanagement, Dokumentationspflichten, elektronische Patientenkarteien, Telematik-Infrastruktur, Großhandelserlaubnisse, Apotheken- und Praxisversicherungen
Das alles sind Aufgaben, die Sie anderen überlassen können, um sich auf ihre eigentliche Berufung zu konzentrieren. Wir sind für Sie da. Mehr


Selbst Generationenwechsel im Familienverbund gehen nicht völlig problemlos vonstatten. Manchmal bedarf es nur eines Moderators, oft eines Wirtschaftsberaters, in aller Regel helfen Standort- und Marketingexpertisen weiter, nicht selten sind aber auch Rechts- oder QM-Fragen zu klären. Neugründer brauchen Apothekeneinrichter und mit Übernahmen gehen meist auch Umbauten einher. Im Medical Network sind all diese Fachgebiete kompetent vertreten. Wir stellen Ihnen unser Konzept gerne persönlich vor. Anfrage Präsentation 


Beratung – Hilfe – Unterstützung
 Unsere Dienstleister und Experten sind spezialisiert auf das Gesundheitswesen. Für so gute wie alle Fachrichtungen, Bereiche und Themenstellungen können wir unmittelbar auf praxiserfahrene Berater zurückgreifen:




   

	Arztpraxis
	Facharzt Praxis
	Zahnarzt Praxis
	Kieferorthopäde - Kfo
	MKG – Chirurgie
	Psychologe
	Krankenhaus



	Apotheke
	Sanitätshaus
	Orthopädie-Technik
	Pflegeheime - Hospize
	häusliche Pflege
	Physiotherapeuten
	Heilpraktiker



	Zahntechnik
	Augenoptiker
	Hörgeräteakustiker
	Labor – Reinraum
	MVZ – ÜBAG
	Apotheken - Dienstleister
	Medizin - Dienstleister











   Hilfe im Schadenfall - Absicherung
[image: netzwerk hilfe im schadenfall DenPhaMed]
Bundesweite Kompetenz – Regionale Betreuung – Service direkt vor Ort: 
Ein neues Informations- und Serviceangebot für Heilberufe stellt sich vor
Was immer fehlt, wenn Not am Mann ist, sind Partner, die sofort mit Rat und vor allem mit Tat zur Seite stehen. Egal ob Angriffe von außen auf Praxis, Apotheke, Werte oder Daten; Schadenszenarien von Wasser über Feuer bis Vandalismus; Raum- und Rechtsschutz; Cyber- oder Hygienerisiken; Vertretungsbedarf oder Mitarbeitersuche:
 Unser Netzwerk stellt Ihnen Fachleute zur Seite, die wissen, wie das Problem anzugehen ist. Und selbstverständlich kümmern wir uns auch um die Koordination der Arbeiten, die mit jedem Schaden verbunden sind, gewährleisten die Einhaltung aller Mitwirkungspflichten und Obliegenheiten und kümmern uns um die notwendigen Arbeiten im Rahmen der Schadensregulierung. Überall. Versprochen!




   

„In ihrer Kernkompetenz sind Ärzte und Apotheker in aller Regel bundesweit qualitativ hochwertig betreut und beraten, in den vielfältigen Nebenaufgaben hingegen nicht. Das wollen wir mit unserem Angebot ändern.“

Dirk Bungenstock, Vorstand der Medical Network Stiftung            






Unser Expertennetzwerk, das sich Ihnen auf dieser Website vorstellt, teilt diese Einschätzung und hat sich deshalb der Medical Network Stiftung als ein Servicepartner angeschlossen. Mit dem Medical Network wollen wir weiter wachsen.  Partner werden?  





 





  

[image: Apothekenbörse]Apothekenbörse
Für Pharmazeuten. Kostenlos inserieren, ob Apothekenverkauf oder Suche.







 



 

[image: Praxisbörse]Praxisbörse
Für Ärzte und Zahnärzte. Kostenlos Anzeigen aufgeben und Suchprofile anlegen.







 



 

Newsletter bestellen

Ihre Daten wurden erfolgreich empfangen. Vielen Dank für Ihre Anfrage.

 Vorname (*)

Nachname (*)
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E-Mail (*)

Telefonnummer
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Schadenmanagement
 Hygienesicherung in Apotheken





Aktueller Podcast





 



 

[image: Praxisbörse]Pfefferminzia Beiträge
Neue Plattform für Makler im Heilwesen gestartet


Zielgruppen-gerechte 
 Ansprache 
„Wer Apotheker wie andere Firmenkunden anspricht, kommt nicht ans Ziel"


"Heilwesenberufe – eine ebenso attraktive wie oft falsch angesprochene Klientel" 
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[image: AssCompact Pressemitteilung]AssCompact
Eine neuartige Serviceplattform für Ärzte und Apotheker







 



 

[image: AssCompact Pressemitteilung]apotheke adhoc Beiträge
Energiekosten-Check für Apotheken
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"Wir sind Dienstleister. Unser Ziel: als Experten für Heilwesenberufe Ihnen sowohl Zeit zu schenken als auch Geld zu sparen. Wir arbeiten konsequent regional, denn vor Ort sind wir mit Ihren Märkten bestens vertraut."
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